	СОЮЗ «ТОРГОВО-ПРОМЫШЛЕННАЯ ПАЛАТА ГОРОД НИЖНИЙ ТАГИЛ»
	[image: image1.png]



	UNION «CHAMBER OF COMMERCE AND INDUSTRY NIZHNY TAGIL»

	
	
	


Уважаемые коллеги!

              Союз «Торгово-промышленная палата город Нижний Тагил» организует 
повышение квалификации по курсу 

«Практика размещения закупок в соответствии с Федеральным законом 223-ФЗ «О закупках товаров, работ, услуг отдельными видами юридических лиц» (72 ак. ч.)

Для кого курс:  руководители автономных  учреждений,  специалисты отдела закупок унитарных предприятий, специалисты службы снабжения государственных компаний и организаций, попадающих под действие 223-ФЗ
Ожидаемый результат обучения:
· Навыки составления всей документации

· Навыки размещения конкурсных процедур на электронных площадках 

· Формирование полного алгоритма размещения заказа: от А до Я

· Изучение и анализирование Постановлений, Распоряжений правительства РФ, и прочих нормативных актов, регулирующих контрактную систему

· Обзор всех нововведений законодательства о закупках в 2019 году

· Удостоверение «Специалист по закупкам 72  ак.ч.
· Преимущества:
•      2 дня очного обучения с огромным количеством практических примеров 

· •Слушатели всегда получают все ответы на свои вопросы

·  •Экспресс-оценка эффективности Вашего положения о закупках и  

·    рекомендации по его доработке

· •Подготовили для Вас актуальный сборник нормативных документов в электронной форме

· •Очень удобный и функциональный раздаточный материал

Содержание  разделов курса и писание их назначения:

	Тема занятия
	Описание 
	Цели и назначение

	Тема 1: Правовая основа регламентированных закупок отдельными видами юридических лиц 
	• Наши законы, которые регулируют систему закупок;

• Каким образом выстроена иерархия нормативных документов ;

• Какие субъекты попадают по действие закона «О закупках отдельными видами юридических лиц»

• Электронный документ в закупке – как и для чего государство упорно оцифровывает свою экономику
	Первая ступень обучения позволит ориентироваться в текущем законодательстве о закупках. 

	Тема 2 Положение о закупке  - итоговый документ, который будет служить основой поведения заказчика при размещении заказа


	• Каким образом может быть сформировано Положение о закупке заказчика

• Разбираем с группой состав и содержание Положения о закупке, принятое и действующее в организации заказчика.

• Ключевая терминология Положения о закупке, которую необходимо учитывать учреждению заказчика

• Для чего и как нужно описать порядок формирования заказа

• Какие требования к участникам закупки можно выдвинуть в рамках положения

• заключение и исполнения договоров как обязательный блок, который будет проверяться надзорными органами


	Положение о закупке – это ключевой регламентирующий документ, позволяющей сделать систему закупок конкретного заказчика гибкой и эффективной. Поэтому в данном учебном модуле мы на примере реального проекта, реализованного нами для Министерства здравоохранения субъекта РФ. Изучим какие определения и нормы гражданского законодательства позволяют развивать «здоровую» конкуренцию среди поставщиков и управлять любыми этапами закупок.

	Тема 3 : Подготовка к размещению заказа


	• алгоритм размещения закупки: техническое задание как отправная точка;

•демпинг цены как следствие не доработанного технического задания на закупку; 

•преамбула к техническому заданию – что должно перейти в договор в раздел «Порядок приемки»

•нормирование закупок: работа с сайтом gost.ru и standart.gost.ru и что делать, если технические показатели производителя отличаются от показателей национальных стандартов;

•технические требования заказчика и технический паспорт изделия – что имеет большую юридическую силу;

•торговые знаки и каталожные номера: как правильно обосновать использование конкретного производителя. Как отсеивать заявки не добросовестных поставщиков; 

•проработка технического задания «в глубину» - как правильно обозначить границу детализации проработки технических характеристик. Обзор практики Верховного суда; 

•стратегии защиты технического задания в ФАСе : грань между защитой конкуренции и ее ограничению. 


	Цель любой закупки – реализовать потребность заказчика. Данный модуль является одним из основных для успешной работы заказчика, так как практически все конфликты происходят из-за не правильной подготовки к размещению заказа  и прежде всего это связано с описанием объекта закупки, которое  теперь необходимо подготавливать по особым правилам, которые, в свою очередь, должны прежде всего ориентироваться на принятые национальные стандарты. Если заказчик не соблюдает эти требования, что , фактически, уже совершает административное правонарушение. Чтобы этого избежать преподаватель даст подробный алгоритм действий при проработке техзадания на закупку, а также расскажет основные инструменты защиты в ФАСе



	Тема 4: Планирование и расчет цены на закупку


	• основы планирования регламентированных закупок

• требования ПП РФ 932 к порядку размещения плана закупок

• расчет закупок в плане и определение начальной цены на закупки

• как небольшая государственная методика ценообразования может избавить заказчика от больших проблем с контрольными органами

• особенности планирования , которые заказчики обязаны размещать среди субъектов малого и среднего предпринимательства в соответствии с требованиям ПП РФ 1352


	С момента публикации закупки в плане закупок она приобретает юридическую значимость и уже невозможно удалить информацию, которая была направлена должностным лицом на размещение в единой информационной системе. В связи с чем, специалисту по закупкам необходимо все разместить правильно и без ошибок на этом этапе. Пример из нашей практики как небольшая государственная методика ценообразования помогла сохранить должности более чем 10-ти руководителям учреждений при  споре  с контрольными органами



	Тема 5 Способы закупок и условия их проведения


	С 2019 года заказчики обязаны применять следующие способы закупок:

•конкурс, электронный конкурс, электронный конкурс, размещаемый среди субъектов малого и среднего предпринимательства;

• аукцион, электронный аукцион, аукцион, размещаемый среди субъектов малого и среднего предпринимательства;

•запрос котировок в электронной форме, в том числе проводимый среди субъектов малого и среднего предпринимательства;

•запрос предложений в электронной форме

• иные конкурентные способы закупок

•закупка у единственного поставщика

•иные не конкурентные закупки заказчика

• подготовка документации под выбранный способ закупки

	В данном модуле преподаватель до проведения  курса изучит Положение о закупке заказчика и максимально подробно объяснит, в чем назначение той или иной процедуры закупки, чем они отличаются и максимально детально слушатели разберут на примерах все этапы каждого способа закупок, получают рабочие тетради с готовыми схемами и закрепляют свои знания в деловой игре – «Календарь закупок»



	Тема 6 Работа закупочной комиссии от А … до Я


	• как в 2020-ом году будет строиться работа закупочной комиссии

• требования к составу комиссии и уровню подготовки ее членов

• внештатные члены комиссии – возможно ли это?

• сроки рассмотрения заявок – что еще должно быть указано в положении о закупках

• порядок приема заявок в электронной форме

• правила оценки заявок

• вынесение итогового решения

• требования закона к наполнению протоколов

• размещение итогов закупки

• порядок работы комиссии при подаче коллективной заявки на участие в торгах

• административная ответственность членов закупочной комиссии

• три основных правила, которые помогут должностным лицам – членам закупочной комиссии значительно снизить свои финансовые риски

• заключительные положения данного блока – как ролевой состав комиссии может повлиять на итоги закупки 

• механизмы импортозамещения, которые описаны в ПП РФ 925 и как они будут определять работу комиссии в 2020 году


	Каждый заказчик в 2019 году должен был создать комиссии по закупкам . При этом текст 223-ФЗ даже в новой редакции практически не регулирует порядок ее работы , но при этом именно члены закупочной комиссии в наибольшей степени подвержены рискам получения штрафов за нарушения порядка размещения закупок. Поэтому данный модуль будет целиком и полностью посвящен порядку формирования , начиная с внутренних правоустанавливающих документов (Приказов, Регламентов и т.д.), заканчивая формированием протокола проведения закупки.



	Тема 7 Заключение договора и отчетность заказчиков:


	• порядок заключение договора

• электронные договоры – почему все-таки придется с ними работать

• срок заключения договора – ключевое новшество 2018 года

• разногласия к договору

• ответственные лица за заключения договора

• анализ типичных ошибок

• последовательность действий заказчика при уклонении участника от заключения договора

• правовые последствия уклонения Заказчика от заключения договора

• реестр недобросовестных поставщиков – новый регламент работы с антимонопольным органом

• регистрация договора в реестре договоров

• внесение изменений в заключенный договор

• отчеты, которые обязаны составлять все заказчики

• отчеты, которые регистрируются в реестре договоров

• отчеты об объеме закупок, которые должны быть размещены среди субъектов малого и среднего предпринимательства и основные ошибки заказчиков при их формировании

• последствия не размещения отчетов о закупках среди субъектов малого и среднего предпринимательства для заказчика

• отчетность об объеме выручки

• перечень перспективных потребностей

• внутренняя отчетность заказчика


	В данном модуле будет раскрыта тема самого сложного этапа проведения торгов- заключение договора и формирования обязательств сторон друг перед другом. Изначально в предыдущей редакции 223-ФЗ этот этап регулировался только гражданским законодательством, но с 01.07.2018 заказчики обязаны исполнять определенный набор требований законодателя, регистрируя практически каждый шаг в специальном реестре, который администрирует казначейство. За нарушения, которые могут быть допущены на этом этапе, предусмотрены большие штрафные санкции. Так же в данном учебном модуле слушатели знакомятся с финальным этапом размещения закупок – это отчетность.



	Тема 9: Работа с открытой и закрытой частью сайта zakupki.gov.ru

	• личный кабинет заказчика – ключевой функционал

• настройка полномочий пользователей и назначение прав доступа

• порядок размещения Положения о закупке, настройка справочников заказчика и интеграция с электронной торговой площадкой 

• формирование плана закупок

• формирование извещения о закупке

• формирование протокола о проведении закупки

• работа с реестром договоров и ведение отчетности заказчика
	В данном модуле преподаватель поэтапно вместе со слушателями продемонстрирует работу каждого раздела личного кабинета с детальным объяснением функционала всех разделов и вкладок. 


Организационная информация

Формат обучения: очно/заочно

Выпускные испытания: тестирование
Срок и время проведения очной части: 

18 ноября 2019 – 19 ноября 2019
Место проведения очной части обучения: г. Нижний Тагил, ул. Мира 65 , конференц-зал. 

Время проведения занятий:  10:00 – 17:00
Стоимость обучения: 9 000 рублей, 

Автор и ведущий программы: Долгих Илья Викторович,  сертифицированный преподаватель-практик. 

По окончанию курса слушателям будут выданы удостоверения о повышении квалификации.

По вопросам обучения обращаться по адресу: г. Нижний Тагил, пр. Мира, 56, каб. № 410 тел.: 8(343)5 41-48-14, e-mail: yurinatpp@mail.ru  Юрина Татьяна Станиславовна

